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2012/ 2014. Universidad del Valle de México.
Maestria en Administracion de negocios especialidad en Finanzas (MBA) CED. PROF. 10982191

2008 /2012 . Universidad del Noreste de México, A.C.
Licenciado en Mercadotecnia, Universidad terminada CED. PROF. 9588265

EXPERIENCIA LABORAL

Enero 2022 / Actual. One Stop Group S.A.de C.V.
Gerente Andlista de Finanzas BIl. Responsable de construir el sistema DADA (Data, Analysis, Decision, Action), frabajando en
conjunto con los departamentos de Tl, Logistica, Produccion y finanzas.

Creacion de tablero de indicadores con mds de 10 millones de datos de importacion y exportacion de mercancias
en el mundo por parte de Panijiva.

Creacion del departamento de Business Intelligence del grupo para implementar inteligencia artificial en los
procesos operativos y financieros en el grupo.

Coordinar proyectos financieros con los gobiernos de Reynosa, Rio bravo, Monterrey, San Nicolds.
Colaboracion con el Centro de emprendedores monterrey en incubacion de PYMES.
Proyecto en conjunto con el centro de Inteligencia artificial de MTY en implementar asistentes virtuales a gobiernos.

2018/2021. Universidad del Valle de México
Coordinador de Negocios; Planeacion y desarrollo académico de las carreras de Administracion de Negocios Internacionales,
Comercio Internacional, Confador Publico y Finanzas logrando, ademds:

Apoyar al incremento del NIy Rl con asesorias vocacionales.
Lograr unincremento en el resultado EGEL de 20% en LCly un 30% de LCP vs AA
Implementar en campus simuladores de negocio como Company Game, Mayahii y Wadhwani.

Creacioén del Primer Business Day (un evento de las 3 carreras donde se impartian talleres, conferencias, juegos,
premios, presentacion de proyectos, etc.)

Crear estrategias como el implementar exdmenes parciales tipo EGEL con la aplicacion ZipGrade donde el alumno
vive la misma experiencia que en Ceneval.

Concurso anual de franquicias con emprendedores y empresas de Reynosa

2014 /2017 Seven Eleven México S.A.de C.V.

Gerente de Zona Supervision y administracion de 10 sucursales a mi cargo, manejo de mercancias, compras, inventarios,
gastos de mantenimiento y operacionales, nominas, ventas

Aumentar las ventas en el acumulado un promedio de 10% Vs PTTO

Logre un 31% de margen sobre las ventas

Reduje un -7% en gastos operacionales como mermas, faltantes de inventario, gasto de mano de obra,
mantenimiento, etc.

Consolidando mi campo con una utilidad del 16% acumulado anual sobre Presupuesto.

En rotacion de personal logre tener un promedio mensual de 4% en todo el 2016.

2013 /2014. Municipal Trucks § Equipment (Maquila de equipos municipales)

Jefe comercial: A mi cargo diferentes proyectos del grupo empezando desde proyectos de mantenimiento vial con los
gobiernos de Chiapas, California y Texas, creando y analizando el proyecto de franquicia del grupo en Monterrey, Distrito
Federal, Guadalajara, Cancun y Tijuana.

Venta de 12 unidades en 7 meses ($360,000 dlls.)

10 Proyectos en el valle de Texas en 10 meses ($180,000 dlls)

Implementar la utilizacion del Marketing Digital capacitando personal.

Creacion de una técnica de venta en base a la planeacion estratégica.

Establecer un sistema de control en el proceso econémico de todas las empresas del grupo.



2010/ 2013 . Editora Demar, S.A.de C.V. (Periédico El Mahana)
Jefe de Mercadotecnia: Realizar y disefiar campanas publicitarias, relaciones publicas con las entidades de gobierno
posicionando la imagen politica de los usuarios, asi como planear la estrategia para el drea comercial en todo Tamaulipas.

e  Creacion de Campafias Politicas logrando La presidencia municipal en Rio bravo y Reynosa.
. Venta de espacios publicitarios ($144,000 MX.) en 1 aio.
e  Direccion editorial de la seccion de Rio Bravo.
e  Desarrollo del concepto publirrelacionista con el personal.
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HABILIDADES

2021/2021. Curso de Power por Microsoft

2020 Computer Science and Programming Using Python By MITx
2018 Curso de Company Game impartido por UVM.

2017 Curso de BlackBoard impartido por Tecmilenio.

2016 Curso Oracle Bl impartido por Merlin.
2014 Curso intensivo de Zoho CRM impartido por Zoho en la ciudad de Hidalgo, Texas.
2013 Marketing Digital impartido por White Shark Media

2008/2010 Curso avanzado de Adobe Creative Suit, impartido por Universidad Noreste de México.

INGLES:

A2-B1.

INFORMATICA

Python: Avanzado

Javascript: Infermedio

SQL: Avanzado

HTML y CSS: Avanzado

Zoho CRM: Avanzado

Excel: Avanzado

Oracle Bl: Avanzado

Adobe Creative Suite: Avanzado
PowerBI: Avanzado

Loocker studio: Avanzado
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